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Der Plan

Erkenne deine Inneren Antreiber

Werde dir deiner Starken bewuBt -
was machst du besonders gern und

gut

Unternehmerin sein/werden

Deine ndchsten Schritte

3 Dein WARUM - warum willst du

Stell dir vor— du kannst nur erfolgreich werden! Andere

Moglichkeiten gibt es nicht — wie fiihlt sich das an?




Mit einem erprobten Plan gewinnst du Zeit

Deine inneren Antreiber bestimmen deinen Erfolg bei der Umsetzung
deines Vorhabens, das ist der erste Schritt. Wahle aus den
nachfolgend aufgelisteten Begriffen, alle die auf dich zutreffen.

Keine Beschrankung der Anzahl ...

unabhangig flexibel teamorientiert
entscheidungsfreudig kreativ
|6sungsorientiert inspirierend

neugierig risikoscheu erfinderisch

wohlstandsorientiert gut vernetzt
freiheitsliebend introvertiert

umsetzungsstark guter Initiator guter

Umsetzer schlechter AbschlieBer

schiichtern menschenfreundlich

Es gibt keine guten oder schlechten Antworten, entscheidend ist, dass
du dir deiner Ressourcen bewuB3t bist. Deine innere Triebfeder wird
dich zum gewiinschten Ergebnis bringen - zusammen mit einem

erproben Plan, dem du folgst.




Worin bist du ganz besonders gut

Uberlege worin du herausragst und wofiir
du Leidenschaft empfindest! Liste alle
Aufgaben auf, die du in der
Vergangenheit hattest und die du derzeit
hast. Konzentriere dich auf Aufgaben, bei
denen du wirklich herausragst, Aufgaben,
die du besser als die meisten Menschen

die du kennst, erledigst - oder solche die

Du hast daraber noch nie nachgedacht? Dann
ist JE1Z1 der Zeitpunkt, genau das zu tun!

Bei diesem Punkt geht es darum, dass du dir bewuBt machst, was du
richtig gern - und daher gut machst! Das sind die Stitzpfeiler deiner

Sellbstandigkeit auf die wir fundiert autbauen kénnen.
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Dein WARUM

Stell dir die WARUM Frage 5x
Hier ein Beispiel:
Ich méchte etwas bewirken in der

Welt - WARUM

Weil ich sehr gern andern Menschen
helfe mit dem was ich kann - WARUM
Weil es mir Spass macht - WARUM
Weil ich dadurch unabhangig werde -
WARUM

Weil ich dadurch das Leben fiihren #Z/'f
kann, das ich mir vorstelle - mit dem ‘
ich mein volles Potential und meine

Leidenschaft leben kann!




Das ist ein Beispiel fir eine solche WARUM  Sequenz
Deinen Antworten Ronnen ganz anders austallen.
Bitte sei so spezitisch wie moglich. Limitiere dich

nicht auf 1 Frage mit der Warum Ubung — gern

mehrfach anwenden.

Wenn du hier angelangt
bist, solltest du dein
WARUM Rlar haben

Du hast jetzt deine Starken und
Fahigkeiten aufgelistet und kennst dein
WARUM

Du bist bereit fur die 3 nachsten,
konkreten Schritte:




Was kommt jetzt
Deine 3 ndachsten Schritte:

1.Suche dir in deinem Umfeld eine Person, die dich
unterstutzt - als Reflexionsparternin, Mutmacherin

2.Konkurrenzanalyse - falls du die noch nicht gemacht
hast - gibt es das schon, wenn ja hast du ein Netzwerk
aus dem du Kunden generieren kannst, etc

3.Recherchiere was du zum Start benétigst: Lizenz,
Gewerbeschein, sonstige Formalitaten

Plane fur jede Aktivitat Zeit ein - reserviere dir die Zeit

dafur explizit

Viel Elan und Freude beim
Durchstarten wiinsche ich dir !
Fir mehr melde dich zu einem 20—
Minuten Coaching Call an!

Da bekommst du Antwort auf
deinen drangendste Frage

Ve @

directelinda-pichler.com
www.linda-pichler.com




